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“LATIENDOLOGIA” es una marca registrada tanto como concepto como en su diseno por CONVERSA COMUNICACION PARA EL COMERCIO SL /
Las ilustraciones son propiedad de CONVERSA / quedando restringido su uso.



{ La Tondotegia; JQUIEN QUIERE AYUDARTE?
Manuel Amat Paya es “Tiendologo” y experto en marketing aplicado al comercio.

De profesion Empresario del Comercio. Gerente de Establecimientos Amat S.L. en Ibi (Alicante).
Manuel es Consultor, Formador, Conferenciante y Coach certificado por ASESCO,

Tiene una amplia experiencia en Organizaciones empresariales desde las que coopera

activamente como son el caso de FACPYME, CEPYME y las CAMARAS DE COMERCIO.

Es gerente de CONVERSA “Comunicacion para el Comercio S.L.";

agencia orientada a la comunicacion estratégica de las pymes comerciales.

Desde hace anos desarrolla con éxito su marca profesional bajo la singular denominacion de

“la Tiendologia” que representa su propia metodologia de aprendizaje constante en el comercio.
Sobre |la materia ha escrito ya dos libros “El Sueno de Canuto” y “Vender Mejor sin Vender tu Vida”.

Ha cursado el Master de Emprendedores del Instituto del Pensamiento Positivo, y

Ha sido profesor en el Master Retail Management de Fundesem Business School.

Ha producido y dirido su propio programa televisivo en INFORMACION TV,

y es colaborador en el programa “La Noche” en Radio COPE nacional.

Mas de 30 afios de experiencias que transmite siempre con PASION.

latiendologia.com
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3 Claves para

Vender mejor,
sin vender tu vida.

Organiza:

¢Flame
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“Los malos tiempos tienen un valor
cientifico.

Son ocasiones que un buen alumno
no se perderia jamas.’

Ralf Waldo Emerson

“Este es un gran Momento para los Audaces”™
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30" MINUTOS DE TIENDOLOGIA PURA
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*Las Reglas del Jueso

1.- Abre tu Mente desde ;Ya!
2. - Preééspaw“e hacer cambios
3.- Prepara wnas hojas de papel

Pregundas al funal del Webinar o
G Al waail:
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oY Fredy Mércwy /QUUEN
Vo & Ser wna Levenda dell Rock
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Metahabilidades

57

‘La Manera wmés efectiva de HACERLG, es HACERLO"
AMELIA EARHART
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PIENSA EN LO
QUE QUIERES SER
Y LUEGOC PTENSA

EN QUE ESTAS

HACTENDO PARA
CONSEGUIRLO
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Paradigma Cartesiano
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Paradigma Cuantico
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“Las carencias del

SER o se satisfacen
con L TENER"




FABIAN VILLENA

www.fabianvillena.com



http://www.fabianvillena.com
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Excelencia

latiendologia.com



‘,
- ‘AS'
2

s A

latiendologia.com

y eria La Orguu /ALTICA
| j > Dc',sfr-u:‘- del Momendo
~




“Crea Proc‘ u.cl'os “
EXPERTENCIAS MEMORABLES
capaces de construir Vinculos

Ewmocionales Frofuwc‘as 9
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Vineauleos Emocionales

RAZON

INTELIGENCIA ARTIFICIAL

EMOCION
- XPERIENCIAS MEMORABLES

PERSONALIZACION DEL PROCESO
COMUNICACION AFECTIVA
MK. SORPRENDEDOR

BIG DATA
PODER DE LA MARCA
HERRAMIENTAS TECNOLOGICAS

ANALITICA EN TIENDA/ KPlIs

OMNICANALIDAD

ALINEACION CON EL ENTORNO

PESPECTIVA DEL CONSUMIDOR
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Estrategia
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¢ Deseas Conguistar el Corazén
de tus (liendes Deberés
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Libros de Cabecera

JORGE MAS Y LUIS LARA
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SISTEMATIZA
PRUCESUS
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‘La Vida wo te dard wiis riqueza que la Gue Sess capaz de
5&54W )y
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DAVID ALLEN

Organizate
con eficacia

[Getting Things Done]

El arte de la
productividad

sin estrés - DAVID ALLEN

Empresa Activa
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‘VENDER MEJCR te Wevar& a.%o
de TIEMPO pero 4l poco TIEMPO
fe dejaré mucho TIEMPO para 2.

L
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MIS LIBROS

NO Los BUSQUES EN
amazon
N
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Lote 2 libros / 28€ + G:

5 portes




(QUE
TE LLEVAS?

1ldea + 1Compromiso
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Comparte en el CHAT
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